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TEE PALVELUSTASI
HELPOMMIN OSTETTAVA

YMMARTAAKO B2B-0STAJA
NOPEASTI, MITA TARJOAT,
KENELLE PALVELUSI SOPII JA
MIKSI SE KANNATTAA
VALITA?

Kasva ja kansainvalisty -
tehopdivdassa kirkastat palvelusi,
myyntiviestisi ja kasvun suuntasi
yhdessd asiantuntijoiden ja
alueen muiden toimijoiden
kanssa.

PAIVA ON SINULLE, JOS
HALUAT:

¥ tehdd palvelustasi helpommin ostettavan
&, vahvistaa B2B-myyntidsi ja myyntiviestidsi

& tunnistaa tdrkeimmat asiakkaasi ja
markkinasi

‘- 16ytdd kasvua tukevia kumppaneita

Ilrpoitgoutuminen on auki 31.8. asti
@ TAYTA LOMAKE

El PELKKAA KUUNTELUA

Asiantuntijapuheenvuorot
yhdistyvat kdytadnndén
ty6skentelyyn. Sovellat oppeja
suoraan omaan toimintaasi.

PAIVAN
ASIANTUNTIJAT

Matkailumarkkinoinnin
2 toimisto NordicMarketing
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Greta Tanskanen
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liiketoiminnan

kehittdminen
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Suvi Ahola

Tuotteistaminen,

/ B2B-myynti ja
% matkanjarjestdjay
T hteistyo

Liisa Tuokko

Kasvumarkkinointi,
visuaalinen viestintd ja
tekodlyn
hydédyntédminen
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PAIVAN OHJELMA

9.00-10.00
Saapuminen, rekisteréityminen ja aamukahvit
Aikaa verkostoitumiselle ja pdivan kéynnistédmiselle.

10.00-12.00
Asiantuntijapuheenvuorot
Nakokulmia B2B-myyntiin, asiakkaisiin, markkinoihin ja yhteistyéhon.

12.00-13.00
Lounas ja verkostoitumista

13.00-13.45
Asiantuntijapuheenvuorot jatkuvat

13.45-14.00
litapdivéakahvit ja siirtyminen klinikoihin
Ohjeistus tyéskentelyyn ja ryhmiin jakautuminen.

14.00-15.30
Klinikkatyéskentely pienryhmissé
P&ivan teemoja viedddn kaytdntd6n kolmessa klinikassa:

Asiakkaat ja markkinat:

Kenelle myyt — ja mit& kansainvalinen ostaja tarvitsee?
B2B-myynti ja myyntiviesti: Miten kiteytat tarjontasi niin, ettd
ostaja ymmartéd sen nopeasti?

Verkostot ja yhteisty6: Miten yhteistyd vahvistaa tarjontaa ja
avaa uusia mahdollisuuksia?

15.30-16.00

Pdivdn yhteenveto ja seuraavat askeleet

Kootaan pdivan tarkeimmat oivallukset ja viedddn ne kohti omaa
tekemistd.

Ilrpoit].:autuminen on auki 31.8. asti
@ TAYTA LOMAKE
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