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Syvennd digimarkkinoinnin taitojasi laaja-alaisesti vuoden kestévdéssa
maksuttomassa koulutuksessa tyon ohella.

Digimarkkinoinnin koulutus suoritetaan oppisopimuksella ja se sopii sinulle, joka
tyoskentelet myynnin ja markkinoinnin tehtévissd, tai olet yrittdjd. Koulutus sopii myoés
henkiloille, jotka ovat juuri siirtymdssé uusiin tyotehtaviin, joissa tarvitaan
digimarkkinoinnin osaamista.

Osallistuminen ei edellytd aiempaa kokemusta digimarkkinoinnista, mutta sopii myos
henkiloille, joille sité on jo ehtinyt kertyd. Jokainen toteuttaa konkreettisia
kehitystehtdvid tyossddn oman tasonsa mukaisesti.

Koulutuksen jérjestimisestéd vastaa SASKY koulutuskuntayhtymd. Opetusjaksot
toteutetaan yhteistyossd NordicMarketing Finlandin kanssa.
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Saskyon?

« Saskyn tehtavaon yllapitaag, kehittaaja jarjestaa
peruskoulutuksen jalkeen annettavaatoisen

asteen ammatillista koulutusta seka yleissivistavaa
koulutusta

« Omistajakunnat ovat Huittinen, Hameenkyro,
lkaalinen, Juupajoki, Keuruu, Kihnio, Kokemaki,
Multia, Mantta-Vilppula, Parkano, Punkalaidun,
Ruovesi, Sastamala
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Toiminta-alue ja

Sasky lukuina
* Noin 7400 opiskelijaa
« Toimintatuotot n. 40 M€

Méntta-
Parkano Vilppula.

« Henkildstda n. 550, josta opettajia 68,1 %
Oppisopimus- ja tyoelamapalvelut . 2l
« Tyobelamalahtoista koulutusta

* Yhdessa yhteisty6kumppaneiden kanssa

« Noin 1800 opiskelijaa vuosittain

« Suosituimmat tutkinnot:
« Tuotekehitystyon erikoisammattitutkinto a

« Lahiesimiestydn ammattitutkinto
 Liiketoiminnan ammatti- ja erikoisammattitutkinto
« Johtamisen ja yritysjohtamisen erikoisammattitutkinto
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Oppisopimus opiskelumuotona

. : « Sopii tyo- ja virkasuhteeseen seka yrittajalle
Tyonantaja /

Opiskelija Yritys

« Minimityoaika 25 tyotuntia / viikko
« Opiskelija tarvitsee oppimisen tueksi

tyopaikkaohjaajan tai mentorin
OPPISOPIMUS - Opiskelijalla on opiskeltavan alan mukaiset
tyotehtavat

Koulutuksen toteuttajat

Oppisopimustoimija

SASKY +
SASKY VHTEISTYOKUMPPANI OPINTOJEN JAKAUTUMINEN

\ 80 % TYOSSA OPPIMINEN
10 % TIETOPUOLISET OPINNOT

10 % TUTKINNON SUORITTAMINEN

Lisatietoa oppisopimuksesta:

https://sasky.fi/opiskelijalle/oppisopimus/
https://) o fi/ ialle/ o | SASKU


https://sasky.fi/opiskelijalle/oppisopimus/
https://www.oppisopimus.fi/tyonantajalle/oppisopimuskoulutus/

Oppisopimuksen osapuolet - roolit ja vastuut

OPISKELUA

Suunnittelee tutkinnon
ammattitaitovaatimusten
mukaisesti opintojaan

Hankkii osaamista
monipuolisesti

Suunnittelee ja toteuttaa
osaamisen nayttoja
tyossaan

Arvioi osaamistaan

TYOPAIKKAOHJAAJA/
MENTORI

Perehtyy tutkintoon ja
opiskelijan tavoitteisiin

Ohjaa ja tukee opiskelijaa

Auttaa suunnittelussa ja
ohjaa opiskelijaa
tyopaikalla tapahtuvassa
oppimisessa

Antaa palautetta

Arvioi osaamista yhdessa
opettajan kanssa

SASKY

OPETTAJA

Kartoittaa osaamistarpeet
ja niihin tutkinnonosat

Laatii opiskelijan kanssa
HOKS:n

Ohjaa oppimisprosessia
Ohjaa opiskelijaa
tutkinnon suorittamisessa
Perehdyttaa

L EILCERWEEIEE!

Arvioi osaamista ty6paikan
kanssa

TYONANTAJA

+ Mahdollistaa
oppisopimuksen

+ Varmistaa resurssin
opiskelijan ohjaukseen
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KOULUTUKSEN
TOTEUTTAJA

« Jarjestaa tietopuoliset
opinnot



Lilketoiminnan ammattitutkinto 150 osp

Avaa kaikki Nayta ryhmien kuvaukset

‘ ~  Pakollinen tutkinnon osa
| Liiketoiminnan tehtévissa toimiminen

‘ A~ Myynnin ja markkinointiviestinnan osaamisala (2408)
‘ -~ Valinnaiset tutkinnon osat 1

| Markkinointiviestinnan toimeksianto

‘ ~ Valinnaiset tutkinnon osat 2
‘ Asiakashankinta

‘ Asiakaskokemuksen kehittaminen ja palvelumuotoilu
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Koostuu

 Pakollisesta tutkinnon osasta 30 osp
« 1.valinnaisesta tutkinnon osasta 60 osp
« 2.valinnaisesta tukinnon osasta 60 osp

« Liiketoiminnan tehtavissa toimiminen 30 osp
« Markkinointiviestinnan toimeksianto 60 osp

» Asiakaskokemuksen kehittaminen ja
palvelumuotoilu 60 osp tai

« Asiakashankinta 60 osp

Tutkinnon perusteet:
h ://eper in |ku.fi/#/fi/ammatillinen/4540525/rakenn
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https://eperusteet.opintopolku.fi/

Tutkinnon osaamisperusteisuus

Opiskelija analysoi toimintaympadristda ja siind tapahtuvia muutoksia.

Arvioinnin kohde

Ammatillinen koulutus on Opiskelj2
osaamisperusteistaja tutkinnon perusteet
kertovat mita opiskelijan tulee osata.

Osaamistaso Kriteerit

Hyvaksytyn suorituksen kriteerit e selraa systemaattisesti
toimintaymparistossa tapahtuvia muutoksia
hyddyntaen eri tietolahteita

* Lagjuuttakuvataan osaamispisteina (osp), " ekl vasialocensa ietgimintaan
joka kuvaa osaamisperusteisuutta, ei + anvioi vastuualueensa toiminnar
opiskeluiden maaraa tai aikaa. Muutostarpeita ja uusia

toimintamahdollisuuksia
s jakaa tietoa suunnitelmallisesti
organisaation yhteiseen kayttoon.

« Oma ammattitaitovaatimusten mukainen osaaminen tulee tehda nakyvaksi myos
arvioijalle, joka ei paase seuraamaan tyota ja nayttoja tyopaikalle.

« Osaamisen osoittamisenaineiston saa tehda omalla luontaisellatavallamm. kirjallinen
raportti, visuaaliseteritykset, videot tms. hyodyntaen todellista tyoelamaaineistoa.

SASKY



Koulutuksen esittely - kaytannon jarjestelyt

* Ryhman vetaja: Greta Tanskanen

» Tutkintokoulutus: NordicMarketing
» Tutkintoprosessi ja naytot: SASKY

« Oppisopimukset: SASKY

SASKY EA%?LE



Koulutuksen esittely - kaytannon jarjestelyt

« Koulutuksen kesto reilu vuosi:
* Orientaatio
« Omatoiminen verkko-opiskelu
8 koulutuspaivaa (sis. etaosallistumisen ja tallenteet)

¢ KO u | u t U S p é iVé t: Sasky Tampereen palvelualan ammattiopisto

* Aika: klo 9-15/16 (sis. lounas ja kahvitauot)
 Paikka: Tampereen palvelualan ammattiopisto
+ Teams = hybridi tai etatoteutus

n
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Koulutuksen esittely - aikataulu

1. Orientaatio 24.9.2024
2. Omatoiminen verkko-opiskelujakso syys-marraskuu 2024

3. Asiakashankinta verkossa ja digitaalinen asiakaspalvelu 1.-
2.10.2024

4. Markkinointiviestinnan toimeksianto 27.11.2024

5. Sosiaalinen media ja sisaltomarkkinointi asiakashankinnan
keinoina 29.-30.1.2025

6. Asiakaslahtoinen myynti ja palvelumuotoilu verkossa 22.-
23.4.2025

7. Visuaalinen sisallontuotanto 20.8.2025

SASKY ufm?LE



Koulutuksen esittely - sisalto

1. Omatoiminen verkko-opiskelujakso syys-marraskuu 2024

 Tassa osiossa opitaan mihin digitaalisen markkinoinnin strategiaa
tarvitaan ja mita asioita siina tulisi huomioida ja miksi.

« Markkinoinnin suunnittelussa on huomioitava mm: kohderyhma- ja
kilpailija-analyysi, kanavavalinnat ja segmentointi,
markkinointiviestien ja sisaltdjen suunnittelu, tavoitteellisuus ja
mittaaminen.

SASKY EA%?LE



Koulutuksen esittely - sisalto

2. Asiakashankinta verkossa ja digitaalinen asiakaspalvelu 1.-
2.10.2024

» Digitaalinen loydettavyys ja saavutettavuus

« Ansaitun ja ostetun median hyodyntaminen (hakukoneoptimointi ja
hakusanamainonta)

e Suosittelu- ja vaikuttajamarkkinoinnin hyodyntaminen

» Digitaalisen asiakaspalvelun organisointi ja asiakkaan kuuntelu ja
palautteen keraaminen

« Mittaaminen, seuranta, analytiikka (mm. Google Analytics)

SASKY EA%?LE



Koulutuksen esittely - sisalto

3. Markkinointiviestinnan toimeksianto 27.11.2024

« OSA I

« Mika on toimeksianto
« Hyvan toimeksiannon perusosat

« OSAI

« Harjoitustehtava: Toimeksiannon suunnittelu

« Koulutukseen osallistumisenjalkeen voit pohtia tarvitsetko aiheesta lisaoppia
vai voisitko edeta suoraan nayttoon taman tutkinnon osan kohdalla.

SASKY ugﬁ?&



Koulutuksen esittely - sisalto

4, Sosiaalinen media ja sisaltomarkkinointi asiakashankinnan
keinoina 29.-30.1.2025

« Sisaltomarkkinoinnin keinot ja hyodyntaminen tuotteiden
Myynnissa

« Digitaalisen markkinoinnin ja sosiaalisen median kanavat ja niiden
hyodyntaminen

- Tehokkaiden digitaalisten markkinointikampanjoiden suunnittelu,
toteuttaminen ja tulosten mittaaminen

SASKY EA%?LE



Koulutuksen esittely - sisalto

5. Asiakaslahtoinen myynti ja palvelumuotoilu verkossa 22.-
23.4.2025

« Sisaltomarkkinoinnin keinot ja hyodyntaminen tuotteiden
Myynnissa

« Digitaalisen markkinoinnin ja sosiaalisen median kanavat ja niiden
hyodyntaminen

- Tehokkaiden digitaalisten markkinointikampanjoiden suunnittelu,
toteuttaminen ja tulosten mittaaminen

SASKY EA%?LE



Koulutuksen esittely - sisalto

6. Visuaalinen sisallontuotanto 20.8.2025

Tassa osiossa tutustut visuaalisen kuvan tehoon, opit kayttamaan
tyékalu{a visuaalisen sisallon tuottamiseen seka perehdyt ilmaisiin ja
maksullisiin kuvapankkeihin,

Haluan sisaltoni nakyvan oikeasti! Miten kuva tai video erottuu?

Haluan sisaltoni jaavan mieleen! Millainen kuva oikeasti huomataan ja
muistetaan?

Haluan yleison jakavan sisaltoani eteenpain! Millainen sisalto jaetaan
eteenpain?

Tyokalut visuaalisen sisallon tuottamiseen (esimerkkiohjelmat Canva,
Adobe Spark jne.).

Kuvapankit, kuvakoot ja kuvien kayttooikeudet.

SASKY EA%?LE



Liiketoiminnan ammattitutkinto, Digitaalinen markkinointi

Paikkakunta Hakuaika Koulutus alkaa

I\/I ite n h a e n 7 Oppisopimus 01.06.2024 — 01.07.2024 24.9.2024
[ ]

+ | Lisdtietoa

Hae koulutukseen 1.7.2024 mennessa oheisesta linkista

Digitaalinen markkinointi | SASKY koulutuskuntayhtyma

Hakemuksen pakollisia tietoja

koulutus, johon haen > Liiketoiminnan ammattitutkinto, Digitaalinen markkinointi
Omat tiedot

Ty6nantajan tiedot > y-tunnus, yksikko

Muista sopia tyonantajasi kanssa

- Koulupaiva on palkallisuus

- Mahdolliset matkustus- ja majoituskulut

- Oppisopimuksen allekirjoittaja eli yhteyshenkilo
- Tyopaikkaohjaaja taiyrittajalla mentori

SASKY

Hae jatkuvassa haussa [


https://sasky.fi/koulutukset/ammatilliset-koulutukset/kauppa-hallinto-ja-oikeustieteet/liiketoiminnan-ammattitutkinto-digitaalinen-markkinointi-nordicmarketing/

Koulutuksen esittely - kouluttajat
Sasky NordicMarketing

Y |

Koulutuspaallikké Oppisopimussihteeri

Susanna Pirttinen . . o e

044 5604 518 525{2 égggs Kirsi Mikkola Greta Tanskanen
susanna.pintinen@saskyf e es AT Nice Group Consulting Oy NordicMarketing

Henna Kuvaja Jonna Muurinen
Opettaja Kuulu Oy Kuulu Oy
Minna Erkko Sari Yliviikari
040 6523 459 . 050 341 3200

sariylivikari@sasky.fi s A S Ku



“Tamé kurssi on erittdin
hyodyllinen, silla tarvitsin apua
markkinoinnin ja suunnitelmallisen
markkinointitekemisen kanssa.
Pienyrittdjana tuntuu, ettd helposti
tulee touhuttua vahéan sielts ja taalta
ja suunnitelmallisuus puuttuu. Sain
paljon uusia tydkaluja ja
selkeytettyd naita asioita myos
omassa yrityksessani. Odotan
innolla koulutuksen etenemists,
silld t4mé auttaa minua tekemé&an
omaa liiketoimintaani

r

tavoitteellisemmin ja jarkevammin.’

Viivi, digimarkkinoinnin opiskelija
2024-2025
yrittdja, VIVl Media & Design

“Koulutus sopi yllattavan hyvin seké
aloittelevalle markkinoijalle kuin jo
pidempaan toita tehneelle
syventamaan osaamista.Varmasti
varsinkin pienten yritysten
monitoimijat saavat koulutuksesta
paljon hyodyllisia vinkkeja oman
markkinointinsa terévoittamiseen —

oli |5htotaso mika tahansa.”

Mari Bahrami,
Digimarkkinoinnin
koulutus 2022—-2023
Markkinointipaallikko,
Nanopar Oy

"Aiemmin oman osaamiseni esiin
tuominen markkinoinnin
ammattilaisena oli haastavaa.
Koulutuksen kautta olen saanut
luottamusta omaan osaamiseeni ja

nakemyksiini.”

Markus Raman,

digimarkkinoinnin opiskelija
2022-2023
Yrittdja, Raman Group Oy

RAmER)




“Markkinoinnin strategisen
suunnittelun tehtava oli laaja ja
silmi& avaava. Toimin
yrityksessimme ainoana
markkinointihenkiléna ja tyd on
usein vain suorittamista seka
asioiden priorisoimista, aika ei riit3
kaikkeen. Tehtava oli erittdin
mieluinen silld teemme
parhaillamme Very Nicelle
bréandiuudistusta. Koulumateriaalit

olivat hyvin kattavat. ”

Minna Osterman,
digimarkkinoinnin opiskelija
iy 20232024
Marketing Manager, MASI
Jeans Oy

“Markkinoinnin strategisen
suunnitelman laatiminen oli
sarettdman mielenkiintoinen
tehtdvd monella tapaa. Tehtavin
tekeminen avasi omaa ajatteluani
sekd sitd, miti toimenpiteita
yritystoimintamme suhteen on
ruvettava tekemé&an entista

aktiivisemmin.”

Anna Titoff, digimarkkinoinnin
opiskelija 2023-2024

Yrittaja, Purefactory

“Markkinoinnista ja analytiikasta
minulla oli jo aiempaa tietoa
monista eri koulutuksista, mutta
tastd koulutuksesta sain paljon
konkreettisia vinkkeja ja
kaytannonlaheisia tyokaluja
aiheisiin, joihin en ollut aiemmin

mistaan muualta saanut vastauksia.”

Markus Raman,

digimarkkinoinnin opiskelija
2022-2023
Yrittdja, Raman Group Oy

Rinian)




"Lahipaivista tarttui uusia

hyodyllisia oivalluksia mukaan,

vaikka osa asioista olikin jo tuttuja

entuudestaan.”

Nita Ahola, digimarkkinoinnin
opiskelija 2020-2021

Yritta)a, KooKoo

“Olen kéayttanyt Google Adsia
ennenkin ja seuraillut Facebookin
mittareita, mutta nyt osaan
tarkastella niiden tuottamia tilastoja
tarkemmin kuinka tuottavaa niihin
kdyttamani aika on. Ostopolkua ja
ostajapersoonia miettimilld minulla
on myds konkreettisempaa
vélinettsd, joiden pohjalta rakentaa

mainoskampanjoita.”

Emmi Marjolahti,
digimarkkinoinnin opiskelija
2023-2024

Yrittaja, hyvinvointipalvelut

Lemmitty

“Suosittelen koulutusta etenkin
pienyrittdjille, jotka painivat
markkinointinsa kanssa. Koulutus
antoi uusia nidkékulmia yrityksen
markkinointiin ja sen avulla oppi

hy6dyntamaan uusia tydkaluja.”

Laura Jalonen, digimarkkinoinnin
opiskelija 2020-2021

Yrittaja, mainostoimisto Design

Funnypurple
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