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GO GLOBAL

NAIN RAKENNAT MATKAKOHTEELLESI KANSAINVALISTA KYSYNTAA

Me tieddmme, mitka haasteet askarruttavat matkailualan kansainvalistymisessa. Go Global -webinaarisarja
perustuu Visit Finlandin kansainvalistymisoppaaseen ja auttaa alueorganisaatioita ja matkailuyrityksia
tunnistamaan omia mahdollisuuksiaan ja Ioytamaan ratkaisuja keskeisiin haasteisiin. Kolmiosainen sarja
tarjoaa konkreettisia case-esimerkkeja, asiantuntijandkemyksia ja kaytannon taitoja oppaan
hyodyntamiseen, jotta kohteesi voi aloittaa matkansa kohti kansainvalista kasvua.

READY STEADY GO
e Kansainvalistymisen vaiheet e Kuluttajamarkkinat haltuun ¢ Matkanjarjestajayhteistyo
haltuun suunnittelemalla: valmistautumalla: haltuun konkreettisilla
e 19.02.2025 keskiviikko e 26.02.2025 keskiviikko askeleilla
e klo9-10 e klo9-10 ¢ 06.03.2025 torstai
e Teams e Teams e klo9-10
e Asiantuntijana Pirjo e Asiantuntijana Kirsi Mikkola, e Teams
Rasanen, Nice Group Nice Group Consulting. ¢ Asiantuntijana Greta
Consulting o Case-esimerkkina Natura Tanskanen,
e Vieraana Terhi Hook, Visit Viva NordicMarketing.
Finland ja rahoitusneuvoja o (Case-esimerkkina hotelli Iso-
Syote, Juha Kuukasjarvi.
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https://www.nordicmarketing.de/fi/go-global-webinaarit

Kansainvalistyminen on monivaiheinen prosessi, ja ensimmainen askel on ymmartada kokonaiskuva ja tunnistaa oman

yrityksen tai alueen valmiudet. Ensimmaisessd webinaarissa kdymme [api Visit Finlandin Kansainvéalistymisoppaan, joka

tarjoaa matkailuyrityksille ja alueorganisaatioille kdytannon tyokalut kansainvalisille markkinoille valmistautumiseen. Kun

yritys on tunnistanut kansainvalistymisen ensiaskeleet, on aika varmistaa, ettd palvelut ja tuotteet ovat valmiita

kansainvalisille kuluttajamarkkinoille. Toisessa webinaarissa opit, miten rakennat yrityksellesi vahvan markkina-aseman,

houkuttelet oikean kohdeyleisdn ja erottaudut kilpailusta. Kun yritys on rakentanut vahvan pohjan ja valmiudet

kansainvélistymiseen, seuraava askel on menestyva yhteistyd matkanjarjestajien kanssa. Kolmas webinaari keskittyy

konkreettisiin toimenpiteisiin, joilla matkailuyritykset voivat kohdentaa, erottautua ja rakentaa vahvoja B2B-suhteita

kansainvalisilla markkinoilla.

MITA SAAT OSALLISTUMALLA?

¢ Selkean kokonaiskuvan
kansainvalistymisen eri vaiheista.

e Konkreettisia case-esimerkkeja ja
kaytanndn tydkaluja yrityksesi
kehittamiseen.

¢ Mahdollisuuden esittaa
ennakkokysymyksia ja osallistua

keskusteluihin asiantuntijoiden kanssa.

¢ Tallenteet ja materiaalit suoraan
sahkdpostiisi jokaisen webinaarin

jalkeen.

KENELLE WEBINAARIT SOPIVAT?

Alueorganisaatioiden ja matkailun
kehittamisyhtididen edustajille, joiden
tavoitteena on tukea alueen yrityksia
kansainvalistymisvalmiuksien
saavuttamisessa.

Matkailuyrityksille ja yritysryhmille,
jotka etsivat kasvua kansainvalisilta
markkinoilta.
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https://www.nordicmarketing.de/fi/blogi/visit-finland-matkailu-kansainvalistymisopas?hsLang=fi

